
© 2026 Fujitsu Limited11 © 2026 Fujitsu LimitedFujitsu Restricted 1

テキストテキストテキスト

テキストテキストテキスト
経営数値の安定化とDXによる省人化の両立
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予実管理の徹底により

売上や利益を最大化したい

慢性的な人材不足の解消に向け、

労働生産性を高めたい

個人の経験や勘に依存しない

経営判断を行いたい

綿密な販売計画の策定から販売まで

一気通貫のMD遂行により

週次マネジメントを強化

MDサイクルの標準化とAI活用により

人に依存しない業務の確立

企業中核人材の

属人的な業務ノウハウをAIに継承し、

意思決定を支援

導入効果

株式会社フレスタ様：MD計画を高度化するAI活用事例

Before After
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円滑なMDサイクル実現の妨げとなっている

販売計画と実績検証を見直し

MDサイクル業務の清流化を行い、AIによる最適化/効率化/高度化

販売計画

P

発注・仕入・加工・販売

D

実績検証

C

改善

A
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MD業務プロセス改革①
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各業務にてAIエージェントを活用し、

標準化/効率化に加え、より高度な業務レベルへ押し上げ
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MDサイクル業務の清流化を行い、AIによる最適化/効率化/高度化

販売計画

P

発注・仕入・加工・販売

D

実績検証

C

改善

A

店舗支援計画支援 対策検討

AIエージェント

傾向分析 未来予測

MD業務プロセス改革②
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未来予測経営に向けたロードマップ

Step 2 Step 3 Step 4

対策立案AI対策効果分析AI
（正式版）

対策効果分析AI
（評価版）

実績傾向分析AI
（正式版）

実績傾向分析AI
（評価版）

未来予測分析AI
（評価版）

未来予測分析AI
（正式版）

予測型日次決算AI

本日のデモ②

特売商品選定AI
（評価版）

欠品アラートAI
（評価版）

欠品アラートAI
（正式版）

特売商品選定AI
（正式版）

特売商品
シミュレーションAI

交渉型商談AI

棚割提案AI

本日のデモ①

Step 1
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運用に反映

熟練者の判断をAIに引き継ぐ承認サイクル
ルール修正はAIの学び直しへ、AI判断の承認は運用反映へ

判断を学習 言語化されていない
ルールを指摘

ルール化の
必要性を判定

ルール修正あり

ルール修正なし

AI AI 熟練者

学び直し

AI判断を承認
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小売業務と経営意思決定の再設計により

AIドリブン経営を実現し、

リテールを生活者・働き手・サプライチェーンがつながる

持続可能な未来へと前進させる
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Fujitsu Confidential

お問い合わせ先

貴社担当営業もしくは、以下の窓口までお問い合わせください。

富士通）ソリューションアーキテクト事業本部
オファリングイノベーション統括部
FJ-FED-Retail商談窓口
 contact-retailbz@cs.jp.fujitsu.com
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